_ INAUMENTO SIA LEROGATO CHE ILNUMERO DI AGENTI

Raddoppio entro anno
per i mediatori Mavrefin

1 MARCO MUFFATO

lendere con la casa anche il mutuo giusto. E il
Vnuovn approccio del gruppo Fondocasa (150

agenzie ¢ 500 consulenti immobilian tra Lom-
bardia, Lazio, Piemonte, Toscana, Friuli Venezia
Giulia, Veneto ¢ Liguria) presicduto da Alessandro
Pollero, che attraverso la controllata Mavrefin
(51%), & entrata di recente anche nel settore dell'in-

diazione mutui, «S ati el 2004w, ha spie-

gato Nicola Berardi, amministratore delegato della
societd, «c nel 2005 abbiamo erogato S0 milioni di
euro che vogliamo raddoppiare entro fine annos.
Mavrefin & una rete di mediston creditizi che segue
una clientela per 1'80% generata dalla agenzie Fon-
docasa. Per i mutui, la societd punta su un'offerta
multibrand attraverso le convenzioni esistenti con
Unicredit, Banca popolare di Verona e Nova-
ra, Banca di Roma ¢ Meliorbanca (a segui-
10 di accordo con Sisterna Mutui, distri-
butore dei mutui Meliorbanca), mentre &
monobrand su altre tipi di prodotto (po- |

lizze, credito al consumo, cessione del |
quinto) dove opera attraverso la propria ’0

societh di brokeraggio Netvram. Al me-
diatori ¢ richiesto un erogato minimo,
L’erogato & destinato a raddoppiare gra-
zie all’aumento dei mediaton creditiz (da
50 diventeranno 75 entro fine 2006) ¢ al-
1"ampliamento dei punti vendita che dai
18 attmali (metd in Lombardia) pas-
seranno a trenta per la conclusione
dell’anno. Le prossime aperture
sono peeviste in provincia di Co-
mo, a Monza ¢ Civitavecchia e a
seguire a Treviso, Trieste, Vimer-
cate (Mi), Alessandria, Genova

Viarcggio.
1 mediatori creditizi titolasi del punto vendita so00 af-
filiati Mavrefin. Hanno sottoscritto un contratto di tre
anni che prevede il pagamento di royalty mensili di
520 euro 1l primo anno, 620 il sec ¢ 750il terzo.
Al secondo rinnovo triennale ka royalty & fissa e pari
2750 euro (il contratto degli agenti di Fondocasa g in-
vece di S anni ¢ prevede royalty che partono da 520
curo mensili per arrivare a 930 nell' ultimo anno di
contratto). A questi vanno aggiunte le spese per 'a-
pertura del punto Mavrefin. «I costi del punto veni-
ta sia nel caso delle agenzic Fondocasa che di Mavre
finw, ha spiegato Pollero, «sono sempre a carico del-
"agente i biliare ¢ del meds ditizio affi-
liati. Per quanto attiene la ristrutturazione ¢ 1" acquisto
di arredi possono avvalersi di finanziamenti delle
banche convenzionate previsti ad hocs. A fronte dei
costi certi il franchisee ottiene una serie di servizi.
«L affiliato Mavrefine, ha spicgato infatti Berardi,
«pud contare oltre che sull’uso del marchio, su un
team di Jenti d'arca che lo supp in ca-
so0 da problemi o ritardi nelle delibere delle ban-
che, su un software dedicato per la gestione in-
tema delle pratiche di mutwo, su convenzioni
bancarie con istituti di credito di primo piano.
' Einoltre il franchisee pud fruire delle conven-
' zioni sottoscritte dalla societh con le aziende
partner ottenendo auto, prodotti informatici,
telefonia, di una formazione di tpo tecni-
co ¢ relazionale (nel 2005 abbiamo
portato in aula i nostri media-
tori per complessive 500
ore di formazione), ¢ infi-
ne, forniamo assistenza
nclla ricerca del personale
di segreteria ¢ commercia-
le del punto venditas. (ri-
produzione riservata)




