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portodi esclusiva. Entrambi han-
no un proprio elenco (presso 1'uf-
ficioitaliano cambi o le camere di
commercio) cui per accedere ba-
sta un diploma, ma volendo pos-
s0no essere anche otori fi-
nangziari, che invece unve-
ro o proprio albo eui si viene am-
messi previo superamento di un
esame,

A ricorrere ai mediatori seno un
po’ tutti i tipi di banche, ovvero
quelle che noa hanno sportelli
oppure ne hanno molte pochi (2
il caso di Fineco che & una ban-
ca on-line), oppure che le filiali
le hanno, e magari anche il ca-
nale internet, ma che comunque
preferiscono ampliare la pre-
senza sul tarritorio (vedi Banca
per la casa piuttosto che Banca
Woolwich),

Alorovoltale retidi intermedian
possono fare capo direttamente &
un istituto bancario (vedi la rete
di promotori di Fineco oppure Sy-
stema mutui, struttura di me-
diazione legata a Meliorbanca)
oppure a reti di ageazie di inter-
mediazione (Kiron fa capo a Tec-
nocasa ¢ distribuisce prodotti di
Unicredito Banca per lacasa, Ma-
vrefin dipende rete di agen-
zie immobiliari Fondocasa e offre
prodetti di diverse banche.

Caccia alle condizioni. Se dei
mutui bancari & abbastanza facs-
le reperire condizioni, praspesti e
rate su siti internet, giornali,
pubblicazieni specifiche, di quan-
to propongono 1 mediatori & pil
difficile avere notizie precise, se
non iele a chiedere di-
rettamente, Una scarsa traspa-
renza che perd ha unche delle mo-
tivazioni oggettive.

La prima & che, proponendo mu-
tui di pit banche, & impaossibile
fornire delle condizioni standard.
«Di fatte, quando un cliente si ri-
valge a noi con una richiesta, nol
gli facciamo pervenire le miglio-
ri proposte, anche di istituti di
credito diversi, che nispondono al-
le sue esigenzes, spiega Nicola
Berardi, amministratore delega-
to di Mavrefin, rete legata alle
agenzie Fondocasa. «Ancora pil
importante & perd il fatto che il
compito primo del mediatore, il
suovalore aggiunto, & fornire con-
sulenza, diaiutareilcliente asce-
gliere il mutuo pid adatto allesue
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disponibilita finanziarie, di fa-
miglia e alla sua propensione al
rischio. Si parla spesso di mutui
estremi, per durata e quota ¢i fi-

nanziamento rispetto alfimmo-
bile acquistato, situazioni dove
non & tanto 1l costo del mutuo a
fare la differenza quanto le con-

Forle.

dizioni generali».

Un canale dunque che si rivolge
prevalentements a fasce di clien-
tela meno dotate in termini di co-
nascenze ¢ disponibilita finan-
ziarie, «unche se comungue noa
mancano le offerte che puntano

sul ., unge Berardi,
-quemperla mula primaria,



