OFFERTA DI MUTUI ALLE FAMIGLIE (1)

(indici di diffusione; imgidimento (+) / allentamento (-) delle condizioni appiicate alle famigle)

a) per dimensione delle banche
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b) per fattori di restrizione nell'offerta

fonte: Fonte: Indagine della Banca d'itaka su un campione d circa 400 banche.,
(1) Valori posina dell’ ingsce segnalano un ingidimento dell'offerta di credito; valon negativi un allentamento. L'indice o affusione ¢
COStM0 aggregando le risposte qualtative fornite dalle banche partecipant all indagine (cfr, la nota metodologica). Ha un campo
yanarone comgreso tra -1 e 1. | dati ndenti al secondo semestre 2009 sono provwisor

si nel fatto che la banca vo-
lesse uscire dal business mu-
tui, in quanto non lo conside-
rava redditizio. E cosi fu.

0ggi tocca a UniCredit, come
preannuncio ADVISOR nel
numero di settembre 2009 a
pensare alla redditivita del
business mutui. La notizia
certa & che tra FIAIP (Federa-
zione Italiana Agenti Immobi-
liari Professionali) e UCFin la
collaborazione sia gia termi-
nata. Lo stesso presidente di
FIAIP Paolo Righi é rammari-
cato della situazione, perché
la banca non ha esplicitato la
decisione, e ha chiuso senza
spiegazioni una convenzione
che durava da piu di 20 anni.
Secondo I'idea di Righi UCFIN
avrebbe deciso di convenzio-
nare direttamente gli agenti
immobiliari e mediatori del
credito senza piu passare per
il tramite dell’associazione.

E la stessa cosa potrebbe
perpetuarsi per altre associa-
zioni. Al momento la banca
presenta delle convenzioni
anche con MedioFimaa,
Aicomec (non direttamente
ma attraverso SFG SpA del
Gruppo Sarpi) ¢ FIMEC ¢
sembrerebbe che nessuna
delle tre sia pero in discus-

sione. Anzi. |l presidente di
FIMEC, Maurizio Del Vec-
chio ha sottolineato come la
convenzione sia stata propria
rinnovata da poco tempo (me-
ta febbraio 2010, ndr) e che
ci sia stata un'estensione
della stessa che ha portato
ulteriori vantaggi per gli asso-
ciati FIMEC. Essi, infatti, po-
tranno, in base al nuovo ac-
cordo, stipulare con la banca
anche prestiti personali per i
privati, oltre che i mutui.

Per quanto riguarda il mondo
delle reti terze, sembra che
UniCredit Consumer Finan-
cing abbia convenzioni in es-
sere con quasi tutti i princi-
pali network. Da TreeFinan-
ce a SFG SpA; da We-Unit a
Kiron. E molti di loro confer-
mano di aver rinnovato la
convenzione proprio da poco
tempo.

Al momento We-Unit e SFG
SpA sono tra quelle che han-
no ottenuto il via libera dalla
fabbrica prodotto per tutte le
banche retail del gruppo Uni-
Credit anche per il 2010.

Su TreeFinance non & ancora
chiaro, seppure da fonti vici-
ne alla societa sembrerebbe
che per il rinnovo non ci sara
nessun problema.

Infatti secondo alcune voci di
mercato la banca del gruppo
UniCredit avrebbe preso que-
sta decisione, ossia quella di
non rinnovare alcune conven-
zioni, perché vorrebbe rientra-
re prepotentemente nel mer-
cato dei mutui, ma con un ra-
ting di qualita. Quindi la ban-
ca avrebbe deciso di privile-
giare quelle convenzioni che
in questi anni le hanno porta-
to credito di qualita. E' que-
sto il motivo che I'ha portata
a modificare la propria strate-
gia distributiva. E su questo
aspetto TreeFinance si sente
abbastanza sicura. |l fatto di
aver realizzato una compa-
gnia ad hoc The Mortgage
Factory in partnership con
CRIF Services in un certo
senso la tutela. Infatti la ge-
stione della pratica sarebbe
tutta interna e in banca arri-
verebbero soltanto clienti con
un rating di qualita, che
UCFin vuole accogliere a
braccia aperte.

Insomma sembra che dopo
un anno sottotono, nel quale
la banca aveva chiuso i rubi-
netti del credito, oggi qualco-
sa inizia a muoversi. Per la
felicita dei mediatori creditizi.
Forse, solo di alcuni. B

Dietro alla
decisione
la voglia

di rientrare
nel mercato
dei mutul

In maniera
prepotente.
Cosil, dopo
aver chiuso
| rubinetti
del credito
I'istituto
Inizia a....



